


ACOMO HACER EL TRABAJO?

En este trabajo vais a tener que poner en practica todas las habilidades que hemos ido desarrollando este

curso: manejo con las TIC, disciplina, productividad, creatividad, organizacién, confianza, constancia, etc. Es
necesario que os organicéis bien, pues se va a evaluar el trabajo de forma continua.

El trabajo consistira en realizar un pequefio y sencillo PLAN DE EMPRESA. Para ello os daré algunos pequefios
apuntes de teoria, pero sobre todo sera un trabajo practico y se valorard la constancia y el tratar de llevarlo
al dia. EI 100% de la NOTA de la Tercera Evaluacién saldrd de este proyecto, por lo que debéis tratar de
llevarlo al dia.

Forma de realizacion:

- Serealizard en grupos de 2 o 3 personas.

- Cada equipo cread un documento de texto compartido con los integrantes del grupo. Compartelo también
con scruzp.ies@gmail.com

- Se deberd entregar en la fecha acordada en clase.

- Se puede enviar el trabajo antes de la fecha acordada para tener derecho a una revisién y consejos para
poder tenerlo mejor.

Muchas veces los trabajos en equipo no llegan a funcionar porque la responsabilidad o la mayor carga de
trabajo recae mas sobre unos miembros que otros. Por este motivo, la evaluacién no solo sera la nota del
trabajo, sino el trabajo dia a dia, se haran anotaciones y observaciones del trabajo individual y colectivo.
Cualquier duda o problema que tengais me la podéis hacer en publico o en privado y os la solucionaré sin
problemas.

El trabajo esta pensado y estructurado con un guion por apartados, pero podéis afiadir o modificar la
estructura del trabajo si lo considerais oportuno. Debera tener una PORTADA con el nombre de los
integrantes y el grupo. Ademas, también un INDICE. Para realizar el indice podéis hacer un indice interactivo
con estilos = Click para ver el TUTORIAL

iANIMO!

JCAANTA MATOR PRODACTIVIDAD 9 METDR ORGANIZACION

MENDS TIEMFO DE TRABAID/



mailto:sergiocruz@iesandorra.es
https://www.youtube.com/watch?v=EDa7XHsbbqA

ESTRUCTURA DEL PLAN DE EMPRESA

1. La IDEA: Presentacion

En este apartado debes explicar algunas cuestiones bdsicas sobre tu proyecto.

11 OBJETIVOS

La realizacion de un proyecto empresarial puede despertar ﬁ
muchas inquietudes que teniamos ocultas y puede servirnos para /, \
desarrollar muchas habilidades y objetivos, tanto individuales como
colectivos.

¢Qué objetivos persigue el equipo y cada uno de sus miembros
con la realizacién de este trabajo? Trata de que sean objetivos
concretos.

1.2 LA IDEA

Piensa alguna idea de negocio ¢ En qué consiste la idea? éPor qué la has elegido?

Debes hacerlo de forma clara y resumida. Ya la desarrollaremos posteriormente. Las ideas normalmente surgen para
cubrir una necesidad. Muchas veces no es necesario que sea muy innovadora, simplemente que no se esté haciendo en
la zona donde vivas. Hazte preguntas como: é¢hace falta una carniceria? ¢Fruteria? éLavadero de coches? ¢Servicio
Guarderia en verano?

1.3 NECESIDADES

Las necesidades de los clientes son las que definen los huecos o nichos que existen en el mercado. Las
empresas crean valor elaborando un producto o servicio que ‘cubra estos huecos’ y logre la satisfaccion de
los clientes.

e iQué necesidades cubre la idea de tu proyecto? ¢Por qué los clientes estaran dispuestos a comprar
tu bien o servicio?

Mecesidad Define Elaboracion Satisfaccidn
del cliente L—':} hueco I::} producto E:} cliente

1.4 EL ELEVATOR PITCH (EXTRA)

¢Sabes lo que es un Elevator Pitch? Aqui tienes informacidn y algunos ejemplos:
https.//sites.qoogle.com/site/economiaeficiente/elevator-pitch

Describe a través de un video tu idea de

® DISCURSO
PERSUASIVO

negocio en 1 minuto. Debéis ser clar@s y

breves. Cuelga el enlace de tu video en el @ EN
trabajo con una captura de pantalla o f \
descripcion. ) E 3 O

SEGUNDOS



https://sites.google.com/site/economiaeficiente/elevator-pitch

2. Los Promotores

¢Quiénes son los promotores del proyecto? Realiza una ficha presentacién o pega aqui el disefio de tu CV.

Preséntate, nombre completo, gustos, edad, aficiones y se valorard positivamente si elabordis un Curriculum sencillo.

Hay muchas plantillas en Internet. Busca, por ejemplo, en Canva.

CENTRO CASIT
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3. El Nombrey el Logo

3.1 DENOMINACION COMERCIAL DEL NEGOCIO

Indica el nombre de la empresa y argumenta el porqué de tu eleccion.

3.2 EL LOGO

Para llamar la atencién de los posibles clientes es necesario
desarrollar una buena imagen de marca. Por eso, vamos a comenzar
disefiando nuestro logo. Hay muchas paginas para crear tu logo de

forma gratuita, te dejo algunas. Si no te convencen, investiga : g

- Tailor Brands https://www.tailorbrands.com/es/logo-maker

- Crear Logo Gratis Online

epymeonline.. »m

https://www.crearlogogratisonline.com/ - :
- Free Logo Design https://es.freelogodesign.org/

*Este logo no lo pongas en un apartado, sino que ird directamente a la PORTADA

3.3 EL ESLOGAN

Educacion xperien Habilidades
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FRANCES L 8 & ¢
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Escribe el eslogan para tu empresa y argumenta el porqué de tu eleccidn a continuacidn. Puedes hacer un

disefio con el logo y el eslogan como algunas marcas conocidas para que sea mas llamativo.

JUST DO IT. m
‘ Juntos es

V i’mlovin’it* cooperativa BARCELSNA

MES QUE UN CLUB



https://www.canva.com/es_es/
https://www.tailorbrands.com/es/logo-maker
https://www.crearlogogratisonline.com/
https://es.freelogodesign.org/

4. El Mercado

Antes de iniciar cualquier negocio es necesario hacer algunas averiguaciones sobre el mercado en el que nos

vamos

4.

Explica el mercado al que te enfrentas. Puedes hacerlo contestando a
estas preguntas:

a encontrar. Muchas empresas que no lo hacen fracasan y pierden mucho dinero. Para ello, deberas:

1 DEFINE TU MERCADO

¢Qué mercado es en el que se va a introducir tu empresa?
¢Coémo es el mercado? ¢ Cudl es?

¢Es un mercado nuevo o lleva ya mucho tiempo en
funcionamiento?

¢Hay muchas empresas (saturado) o pocas (vacio)?

4.2 SEGMENTA EL MERCADO: DEFINE TU CLIENTE

Redacta un TEXTO respondiendo a estas preguntas explicando cdmo es el cliente al que le quieres vender tu
producto o servicio.

¢A quién te diriges?

cQuién es tu cliente ideal?

¢Qué edad tiene?

¢Donde vive?

¢Qué nivel socioeconémico tiene?
¢Qué estudios tiene?

cQué le gusta?

La presentacion y el “packaging” se adaptan a las caracteristicas de cada segmento:

GALLETAS CEREALES PESCADO

Productos
destinados

a los segmentos
infantil y juvenil
(+/- 3 a 15 afos)

Productos
destinados

alos segmentos
de adultos

(+/- 20 a 45 aios)

Productos
destinados

a los segmentos
maduros

(+ 50 anos)

CUIDAR LA SALUD EL TRANSITO INTESTINAL COMER SANO




4.3 DEFINE TU COMPETENCIA

¢Quién es tu competencia? Busca algunas empresas que
pudieran ser tu competencia. Pueden ser de tu localidad o
no (si se dedican a la venta online).

Explica algunas caracteristicas de la competencia: donde
estdn, experiencia, tamafo y algunos puntos fuertes o
débiles. Puedes hacer una tabla como esta.

EMPRESA A EMPRESA B EMPRESA C

é¢Donde esta?

Pagina web

Tamaio

Precio

Calidad

OBSERVACIONES

4.4  EL ANALISIS DAFO

El andlisis DAFO es por tanto una herramienta que nos permite conocer nuestras debilidades, amenazas,
fortalezas y oportunidades para que asi la empresa conozca la situacién real en que se encuentra. Link para
mas informacion: https://iniciativagamificada.blogspot.com/2020/02/reto-17-analisis-dafo.html

Realiza una tabla con un DAFO de tu
negocio. Debes pensar al menos tres
circunstancias de cada elemento.

ELEMENTOS ELEMENTOS
INTERNOS EXTERNOS

ASPECTOS
POSITIVOS FORTALEZAS (F) (O) OPORTUNIDADES

ASPECTOS
NEGATIVOS DEBILIDADES (D) (A) AMENAZAS


https://iniciativagamificada.blogspot.com/2020/02/reto-17-analisis-dafo.html

5. El Plan de Inversion

Ahora que ya tienes tu idea indica qué recursos seran necesarios para poner en marcha el proyecto. Puedes
hacer una lista y tratar de buscar lo que te va a costar cada recurso para empezar. Asi sabremos cuanto
dinero necesitaremos.

Te dejo unas ideas por si no sabes por donde empezar, pero recuerda que cada proyecto es un mundo y
deberas adaptarlo:

e Instalaciones: local, oficina, nave...

e Mobiliario: Mesas, sillas, estanterias....

e Tecnologia y comunicacién: Pc, Portdtil, Teléfono...

e Existencias: ropa en tienda de ropa, folios, Idpices en oficina...
e Trabajadore: ¢ Cudntas personas? ¢ Sueldo?

e Otros: Cualquier otro que se te ocurra

Recuerda que los son las materias primas, las instalaciones, maquinas, el dinero y también el personal.

UNIDADES PRECIO TOTAL

TOTAL




6. La comercializacion (Marketing Mix)

En este apartado vamos a ver las 4 variables del Marketing que
usan las empresas s para hacer llegar su producto a los
consumidores. Deberas responder a las siguientes cuestiones:

6.1 EL PRODUCTO / SERVICIO

Describe el producto o servicio.

Aqui puedes explicar caracteristicas que lo hardn diferente. ¢ Qué disefio
tendrd? ¢ Como serd el servicio? ¢ Qué calidad tendrd? ¢ Tendrd venta online? ¢ Por qué la gente querrd comprarlo?
¢Habrda servicio postventa?

6.2 EL PRECIO

Explica a qué precio se va a vender y justifica tu decision.

é¢Te basas en los costes? ¢En la competencia?

6.3 LA DISTRIBUCION

Aqui habria que explicar la distribucion.

¢Como vamos a hacer llegar el producto o servicio al consumidor?

6.4 LA PUBLICIDAD

Explica cémo te daras a conocer, qué herramientas de publicidad usards. ¢ Las conoces? Google, television,
radio, Youtube, periddicos locales, carteles, flyers, tarjetas...

Elabora un elemento publicitario = Disefia un flyer, un cartel o graba un Spot si te gusta hacer videos.
iTenéis libertad creativa! Podéis usar la herramienta Canva para hacer un cartel: https://www.canva.com/

El N°1 en precios bajos.

Yo no soy tonto



https://www.canva.com/

7. Financiacion

Financiarse quiere decir cdmo voy a obtener el dinero que necesito para poder iniciar mi negocio. En este
apartado deberas explicar como vas a obtenerlo:

e (Tienes ahorros? i Te va a dejar alguien el dinero? ¢ Cudnta cantidad?
e (Pedirds un préstamo? ¢ Cudnto?

FINANCIACION CANTIDAD

e (iCudnto esperas ganar en un afio?

e Siusamos el precio que hemos elegido en apartados anteriores, ¢cuantas ud. de producto o servicio
deberemos vender en un afio? ¢Y en un mes? ¢Y a la semana?

e (En cudntos afios recuperaremos la inversiéon?

e Con los datos obtenidos, justifica si es un proyecto viable y por qué. Véndemelo, como si yo fuera el
inversor que te fuera a prestar el dinero.

8. Lalocalizacion

¢Ddnde se ubica tu negocio?

Puedes poner la direccion y una foto hecha por ti o imagen de Google Maps. Explica las razones por las que
has elegido que esté ahi, es decir, ventajas e inconvenientes.




9. La forma juridica

¢Qué forma juridica has elegido? Razona las ventajas e inconvenientes de la misma.

https://iniciativagamificada.blogspot.com/2020/02/retos-18-forma-juridica.html

FORMA Minimo de - Capital Transmision
JURIDICA socios e minimo propiedad e
Empresa . L IRPF (% crece
individual Un socio ilimitada Mo hay Mo hay al ganar mis)
Sociedad Limitada a las - i .
Limitada 1 aportaciones 3000 euros Restringida IS [ % fijo)
Bz 1 Limitada a 1as | o0, nng euros Libre IS [ % fijo)
Ancnima aportaciones
Sociedad imi

_ Depe.nde del LIITlItEdE! d las Depe.nde del Restringida IS % fijo)

Cooperativa tipo aportaciones tipo

10. Los Recursos Humanos

Describe los puestos de trabajo que vais a necesitar para desarrollar la actividad, con las funciones y tareas
del puesto. Asimismo, detalla la experiencia que necesitan los trabajadores, los idiomas y todos aquellos
aspectos que consideréis necesarios para desarrollar las actividades propias del puesto. En el caso de que sea
necesario, describir como va a seleccionarse el personal y dénde acudimos para encontrarlo. Ademas, no
olvidar mencionar si algunos de los emprendedores ocuparéis alguno de los puestos de trabajo.

10.1 ORGANIGRAMA prsdences El orga'“grama
R q X i ) del FC Barcelona
esponde a estas cuestiones: —
I 1
3 . mmugsunuy Oficina Compliance
e ¢Qué es un organigrama? e
CE0
e Elabora el organigrama de tu waped
AreaComunicacién
empresa. Director General Albert Roura
Nacho Mestre
Para ello primero deberds identificar las — s
dreas .de la empresa, fulnc10nes ffe los o — o
trabajadores y ya podrds organizar la PRt Albet Sole Faneoliv Ll Perelansd

XYavier de las Mosas

estructura. r
L Riesgos Area Operativa nunmwn Am-hmn Foarcasy m
Puedes usar Canva o Dibujos de Google Coporatives LN Estatiga  RominGimer o [

11. Conclusion

Valora con total libertad el trabajo realizado: qué te ha gustado, qué no te ha gustado, si crees que puede ser
util, cdmo podria mejorar, etc. Hay que realizar una valoraciéon grupal y otra individual

12. Bibliografia y Webgrafia

¢Qué paginas habéis usado para la realizacién del trabajo?


https://iniciativagamificada.blogspot.com/2020/02/retos-18-forma-juridica.html

